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Fusiones y Adquisiciones
Expansion Institucional Transfronteriza con Vision Estrategica

P A N O R A M A  G E N E R A L

Tras obtener su licencia provisional para operar en los Estados Unidos, una universidad privada 
completamente en linea que ofrecia posgrados y certificados profesionales en administracion 
buscaba un comprador calificado. GRG Education prospectar el mercado, identifico un socio 
institucional estrategico en Europa, facilito el proceso de acercamiento y acompano la negociacion  
hasta la firma exitosa de los acuerdos contractuales y la continuidad operativa de la institucion.

E L  D E S A F I O

Las adquisiciones universitarias transfronterizas figuran entre las transacciones mas complejas del sector 
educativo. Identificar al comprador adecuado exige no solo capacidad financiera, sino afinidad 
estrategica, compatibilidad de modelos academicos y voluntad de preservar la identidad institucional de 
la entidad adquirida. Sin un proceso de prospeccion riguroso, un acercamiento estructurado y una 
planificacion cuidadosa de la transicion, el riesgo de disrupcion operativa, perdida de acreditacion o 
deterioro de la calidad academica es elevado.

E L  E N F O Q U E  D E  G R G  
E D U C A T I O N

- Prospeccion sistematica del mercado para 
identificar socios institucionales con afinidad 
estrategica y capacidad de integracion

- Facilitacion del acercamiento inicial y de las 
discusiones a traves de las cuales las partes 
identificaron afinidades y construyeron 
confianza mutua

- Apoyo en la definicion de los terminos de la 
transaccion y en los procesos de debida 
diligencia

- Diseno de la estructura de gobernanza y 
liderazgo para la entidad post-adquisicion

- Desarrollo del plan de transicion operativa, 
asegurando la continuidad academica, 
financiera y administrativa

R E S U L T A D O S

- Socio institucional estrategico identificado en 
Europa con alta afinidad operativa y academica

- Acuerdos contractuales ejecutados de forma 
expedita y exitosa entre ambas instituciones

- Plan de transicion activado con hitos claros, 
responsabilidades definidas y continuidad 
operativa garantizada

- La institucion adquirida preservo su identidad 
academica y accedio a nuevos recursos, 
alianzas y oportunidades de crecimiento

L E C C I O N  C L A V E

El valor de una adquisicion institucional solo se realiza cuando el proceso de integracion es tan 
riguroso como la negociacion misma. La identificacion del socio correcto y la planificacion 
disciplinada de la transicion son los factores determinantes del exito.
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